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COMMUNICATIONS SYSTEMS

Sales Engineer / Vertriebsingenieur (m/w/d)
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Fiir die Erweiterung unseres Teams sind wir auf der Suche nach einer Verkaufspersonlich-
keit im Bereich Fahrgastinformations- und Telekommunikationslosungen.

Das Unternehmen

Die ErvoCom ist ein erfolgreiches Familienunternehmen, welches sich als Spezialist fiir
Kommunikationssysteme auf dem Markt etabliert hat. Die Kernkompetenzen des Unternehmens
liegen in der Entwicklung und Produktion von eigenen Hardwarekomponenten und Software-
Kommunikationslosungen fiir Schienenfahrzeuge, Blaulichtorganisationen, Flughafen und
sicherheitssensiblen Einrichtungen. Insgesamt gliedert sich die ErvoCom in die drei nachfolgenden
Unternehmensbereiche:
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Intelligent Transport
Entwicklung und Zulassung
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Critical Communication Emergency & Security

Gesamte Planung, Berechnung Ortungs-, Uberwachungs- und

von bahnspezifischen Hard-
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und Umsetzung von Funknetz-
werken, inklusive der Entwick-
lung von kundenspezifischen
Speziallosungen.

Kommunikationslosungen fir
Blaulichtorganisationen, Fi-
nanzdienstleister und Trans-
portunternehmen.

tion und Fahrgastinformation.
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lhre Tatigkeiten

Zur Unterstlitzung unseres Sales Teams suchen wir Sie als Verkaufsingenieur*in. Sie sind dabei
verantwortlich fiir die Erstellung von Systemofferten und Erarbeiten von Losungen mit dem Kunden.
Weiterhin nehmen Sie dabei folgende Aufgaben wahr:

- Eigenstandiges Erarbeiten und Erstellen von Offerten in Zusammenar-
beit mit dem Produktmanagement und Engineering Team

- Nachfassen von Offerten

- Abschliessen von Verkaufsvertragen / Auftragsbestatigung

- Beratung von Kunden und Beantwortung von Kundenanfragen

- Koordinierung von Terminverschiebungen mit Kunden

- Unterstiitzung der Projektleiter bezuglich Rechnungsstellung, Auftrags-
bestatigungen, etc.

- Eigenstandige Betreuung zugewiesener Kunden

- Management von Kundenstammdaten (Preise, Konditionen...)

- Unterstiitzung der Vertriebsleitung in administrativen Themen

Ihr Profil
- Abschluss eines Ingenieursstudiums oder vergleichbare Ausbildung im
> —) i
_—"" technischen Umfeld.
IR - Eine Lehre oder Weiterbildung im kaufmannischen Bereich ist von Vor-
e teil
- Hohe Eigenverantwortung, Motivation und Teamfahigkeit
? %] - Hervorragende Umgangsformen, Kundenorientiertheit, Freundlichkeit
R und Zuverlassigkeit
QLR - Lernbereitschaft und gute technische Auffassungsgabe
By, - Erfahrung im System Engineering ist von Vorteil
/K@ - Erfahrung im technischen Verkauf ist von Vorteil
Fo) - Erfahrung im Umgang mit ERP-Systemen (bevorzugt mit SAP B1) ist von
Vorteil
p - Gute Englischkenntnisse in mundlicher und schriftlicher Form
n - Weitere Sprachen wie Franzosisch oder Spanisch von Vorteil
Interessiert?

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen und stehen lhnen bei Fragen gerne zur Verfigung.
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